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TAFTA, NAFTA, FTAA...

Amerikou a Eurépskou tniou prezentoval po prvykrdt kanadsky pre
miér Jean Chrétien. Vo svojom vystipen{ pred francizskym sendtom
obhajoval vyhody bezcolnej zény s pracovnym ndzvom TAFTA (Transatlan-
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tic Free Trade Agreement). Svoj ndvrh predostrel v decembri 1994. V tom
istom roku sa na celoamerickom summite v Miami zrodil pldn z6ny volného
obchodu zdpadnej hemisféry FTAA (Free Trade Area of the Americas) a len
pdr mesiacov pred tym (1. 1. 1994) vstipila do platnosti dalsia vyznamnd
dohoda o z6ne volného obchodu NAFTA (North American Free Trade Agre-
ement) uzavretd medzi Kanadou, USA a Mexikom.

Kanada, ktorej otvorend ekonomika vyrazne zdvisi od zahrani¢ného ob-
chodu, vystupovala od zaciatku aktivne vo vSetkych troch ekonomickych
iniciativach. Severoamerickd zéna volného obchodu NAFTA priniesla Kana-
de okamzity efekt. Za prvé dva roky zvysila svoj obchodny obrat s USA
a Mexikom o 35 % a odburavanie colnych i technickych bariér dalej dspes-
ne napreduje. Aj zona FTAA, ktorej prvé kolo rokovani viedla prave Kanada,
md pomerne jasné kontiry a perspektivu. Je redlny predpoklad, Ze 34 krajin
zdpadnej hemisféry uzavrie dohodu o zatial najvic¢sej zéne volného obcho-
du na svete do konca roku 2005.

FTAA a NAFTA sa dynamicky vyvijaji. To isté sa vSak nedd povedat
o tretom, pre Kanadu zaujimavom zoskupeni TAFTA. Od uZ spominané-
ho vystipenia pred francizskym sendtom deklarovala Kanada zdujem na
vytvoreni zény volného obchodu medzi §titmi NAFTA a EU niekolko-
krdat. Koncept TAFTA predloZil premiér Jean Chrétien v Londyne v oktéb-
ri 1997. Kanadské ndvrhy sa v3ak stretdvali (a stretdvaji) zvicsa s odmie-
tavym, pripadne rezervovanym postojom, a to nielen zo strany krajin EU,
ale aj USA. Otdzne je, ¢i nezdujem o zénu volného obchodu nad Atlanti-
kom vyplyva z redlnych ekonomickych vztahov a ukazovatelov, alebo su
tieto ekonomické vztahy a ukazovatele dosledkom absencie z6ny volné-
ho obchodu.

Konkrétne &isla vyznievaji priaznivej$ie pre EU

Vzdjomny obchod medzi Kanadou a krajinami EU je uZ niekolko rokov
stabilny, pripadne stagnujuci, ak sa nan pozerdame optikou poloprdazdneho
pohdra. Kanadsky vyvoz do EU sa mierne zvysil v roku 1998 (o 2,7 %) po
vyraznejsom dvojro¢nom poklese (1996,1997). V minulom roku nardstol
01,9 % a dosiahol objem 15,6 mld. CAD. Menej optimisticky uZ vyznieva
vyvoj kanadského podielu na trhu krajin EU. Kym v roku 1989 bol tento
podiel 2,4 %, v roku 1999, po desatroc¢i kontinudlneho poklesu, tvori uz len
1,7 %. Na ilustrdciu moZno uviest, 7e z hladiska podielu na trhu EU osciluje
Kanada okolo 13. miesta, za krajinami ako napriklad Polsko a Svaj¢iarsko.
Napriek tomu je z pohladu kanadskych exportérov trh EU druhou najvy-
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znamnejSou destindciou po USA. Pre Kanadu je pozitivny vyraznejsi posun
od vyvozu surovin k tovarom s vy3sou pridanou hodnotou (informac¢né tech-
noldgie, stroje, telekomunika¢né zariadenia, pocitace a v poslednom obdo-
bi najmi vyrobky leteckého priemyslu). Aj ked najvyznamnej$im obchod-
nym partnerom pre Kanadu v rdamci EU ostdva nadalej Velkd Britdnia, vyvoz
predsa len v poslednych rokoch diverzifikuje smerom k dalsim trom kraji-
ndm ,velkej Stvorky“ (Nemecko, Franctzsko a Taliansko).

Vyznamnym trendom obchodnych vztahov medzi Kanadou a EU je ras-
tici obchodny deficit z pohladu Kanady. V minulom roku dosiahol tento
deficit historicky rekordnd hodnotu 16,2 mld. CAD. Na raste importu tovaru
z EU do Kanady (v minulom roku 31,8 mld. CAD, ndrast o 12,6 %) maj
najvacsi podiel vyrobky leteckého priemyslu (najmid Airbusy), polovodice,
automobily a stroje.

Na rozdiel od stagnujicej obchodnej vymeny (alebo v jej dosledku?)
priame zahrani¢né investicie Kanady v krajindch EU kontinudlne narastaj .
V priebehu rokov 1988-1998 sa zvysili o 230 % a dosiahli hodnotu 48,9
mld. CAD. Hlavny podiel na tomto raste maji kanadské firmy z oblasti
informac¢nych technolégii, telekomunikdcif, finan¢nictva, poistovnictva a ta-
Zobného priemyslu. V Eurépe sa uspesne etablovali viaceré nadndrodné
kanadské spoloc¢nosti ako napriklad Alcan Aluminium, Bombardier, Hiram,
Walker, Hollinger, Nortel a Royal Bank. Podobne ako pri kanadskom ex-
porte smeruju dve tretiny priamych kanadskych investicii do Velkej Britd-
nie a Irska.

Priame zahrani¢né investicie EU v Kanade st relativne stabilné. Celkova
vyska 45,2 mld. CAD predstavuje 18,9 % zo vSetkych investicii v Kanade.
Opit prevazuju firmy z Velkej Britdnie. Odvetvové spektrum je pomerne
siroké a zahfna spoloc¢nosti potravindrskeho, tabakového, chemického, tex-
tilného priemyslu, ako aj finan¢né a poistovacie institdcie. Jednou z nedav-
nych najvicsich investicif je vstup britskej poistovne General Accident do
Canadian General Insurance (600 mil. USD).

Nezavisle od toho, aky zorny uhol pouZijeme pri vyhodnocovani uvede-
nych ekonomickych ukazovatelov, dynamika vzdjomného obchodu Kana-
da-EU nezodpovedd sticasnému rastu oboch ekonomik. Pre Kanadu je na-
vyse znepokojujiici obchodny deficit s EU a kontinudlny pokles podielu na
trhu krajin EU. Ndzory na to, ¢ by tento stav vyraznejsie pozitivne ovplyvnil
vznik bilaterdlneho (multilaterdlneho) rdmca vo forme z6ny volného obcho-
du, sd na oboch strandch Atlantiku r6zne. Faktom je, Ze téma transatlantickej
z6ny volného obchodu zatazuje politikov EU i Kanady neporovnatelne me-
nej ako pocetné a vlectce sa obchodné spory.
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Ekonomické vztahy v tieni obchodnych sporov

Vzdjomny obchod medzi Kanadou a EU by mal v poslednom desatro¢t
teoreticky profitovat z implementovania dohod Svetovej obchodnej organi-
zdcie (WTO). V skutoc¢nosti je viak odbtravanie colnych bariér nahradzova-
né novymi technickymi Standardmi, zdravotnymi a bezpec¢nostnymi pod-
mienkami a technickymi obmedzeniami. Vysledkom je dlhy zoznam tovarov,
o ktorych dovoze (najmi do EU) sa vedud uZ niekolkorocné diskusie. Casto
ide o rozsahom a objemom margindlne polozky. Tie v3ak zatazuji expertov
i politikov a dominuji ekonomickym vztahom medzi Kanadou a EU.

Aj ked diskusie prebiehaji prevazne na expertnej irovni bez Gcasti verej-
nosti, z ¢asu na ¢as dochddza ik eskaldcii sporov, ako to bolo napriklad
v pripade tzv. “Turbot War“ (rybolovny konflikt medzi Spanielskom a Kana-
dou) alebo pri obchode s koZu§inami. V sicasnosti figuruji na zozname
konfliktnych poloZiek prevazne tovary s nizkou pridanou hodnotou (potra-
viny, nerastné suroviny, polnohospoddrske produkty). Pri¢inou sporov je
existencia Stdtnych subvencii (ako napriklad subvencovanie pestovatelov
ja¢mefia, ovsa, ¢akanky a sladu v krajinich EU), vysoké dovozné cld (v pri-
pade ryb, kreviet, hlinitka) a technické bariéry (napriklad pri obchode s az-
bestom, vinom, stavebnym drevom a hovidzim misom). Prikladom vlecu-
ceho sa sporu medzi Kanadou a EU je zdkaz dovozu kanadského hovidzieho
misa s rastovymi horménmi, ktory EU prijala v roku 1989. Trvalo osem ro-
kov, kym WTO rozhodla o tom, Ze zo zdravotného hladiska nie si obavy
EU dostato¢ne vedecky podloZené. EU viak svoje rozhodnutie o zdkaze
dovozu nezmenila so zdévodnenim, Ze vyskum zdravotnych désledkov na-
dalej pokracuje. Desatro¢ny konflikt docasne ukoncila Kanada tym, Ze v au-
guste 1999 zaviedla odvetné opatrenie, ktorym prakticky zamedzila dovoz
hovidzieho a bravéového misa z krajin EU.

Do rovnakej kategérie moZno zaradit spor medzi EU a Kanadou o do-
voze azbestu. Kanada je tretim najvyznamnej$im vyrobcom azbestu na sve-
te (18 % svetovej produkcie), pricom ro¢ny objem predaja prevySuje hod-
notu 200 mil. CAD. Kanada patrila tradi¢ne k vyznamnym exportérom
azbestu do Eur6py (najmi Francuzska) aZ do roku 1996, ked Francizsko
ohldsilo zdkaz importu tohto nerastu. Dovodom restrikénych opatrent je
dokdzany negativny vplyv azbestu a azbestovych vyrobkov na zdravie a bez-
pecnost obyvatelstva. Kanada oznacila francizsky pristup za diskriminac-
ny a predloZila staznost na péde WTO. Svetovd obchodnd organizdcia viak
v tomto roku potvrdila, Ze francizske opatrenia neboli v rozpore s pravid-
lami WTO. V septembri 2000 Kanada ozndmila, Ze zdravie obyvatelstva je
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garantované bezpednym a obmedzenym pouZivanim azbestu, a preto sa
proti rozhodnutiu odvold. Spor o dovoz azbestu tak vstipi do svojho pia-
teho roku.

Pravdou je, Ze Ziaden obchodny vztah nie je bezkonfliktny. MnoZstvo
margindlnych sporov vak neprispieva dobrym vztahom medzi Kanadou a EU
a md i SirSie dosledky, ako napriklad na tvorbu zmluvnej zdkladne.

Namiesto trilateralizacie Kanada o krok za USA

Ked Spojené §tdty v decembri roku 1995 podpfsali s EU ,Akény pldn®, na
schvdlenie bola pripravend podobnd zmluva aj medzi EU a Kanadou. Vy-
puknutie tzv. “Turbot War“ (rybolovnej vojny medzi Kanadou a Spaniel-
skom) v3ak oddialilo uzavretie zmluvy o jeden cely rok. Napokon v decem-
bri 1996 podpisala Kanada s EU ,Politicku deklardciu a spolo¢ny akeny plan®.
Deklardcia bola prvym vyznamnym dokumentom od uzavretia rdmcovej
dohody medzi EU a Kanadou v jdli 1976. Jej doleZitost viak nemoZno prece-
flovat vzhladom na to, Ze v podstate len formalizovala aktivity, ktoré medzi
oboma subjektami prebiehali uZ predtym.

Podpisanie ,Ak¢ného plinu“ medzi USA a EU bez tcasti Kanady otriaslo
kanadskou koncepciou trilateralizdcie vztahov medzi EU, Kanadou a USA.

O dva roky neskor dali Spojené Stiaty Kanade opit najavo, Ze upred-
nostiiuju individudlny pristup pri tvorbe transatlantickych vizieb. Zaciat-
kom roku 1998 podpfsali s EU samostatni ekonomickd dohodu “Transat-
lantic Economic Partnership“ (TEP). Kanade nezostala ind moZnost, ako
nasledovat Spojené §tdty v individudlnom pristupe. S niekolkomesa¢nym
posunom tak na summite v Ottawe v decembri 1998 uzavrela s EU prv
sirsie koncipovani obchodni dohodu pod ndzvom “EU-Canada Trade
Iniciative* (ECTD).

Dohoda ECTI, zameranim a cielmi porovnatelnd s TEP, definuje obme-
dzeny pocet krokov, ktorych realizdciou by sa mal zlepsit pristup na trhy
oboch subjektov iniciativy. Patri sem odstrafiovanie technickych bariér, vldd-
ne zdkazky, intelektudlne vlastnictvo, elektronicky obchod, verejnd sutaZ,
kultdrna a audiovizudlna spoluprdca atd. V porovnani so vieobecnou De-
klardciou z roku 1996 priniesla ECTI konkrétnejsie vysledky. V septembri
1999 sa zacali rokovania o harmonizdcii Standardov vo veterindrnej oblasti,
o mesiac neskor otvorila Kanada a EU bilaterdlne rokovania o obchode s vi-
nom a alkoholickymi ndpojmi, v decembri 1999 vydali Kanada a EU spolo¢-
né vyhldsenie k elektronickému obchodu a pokracuji tieZ rokovania v ob-
lasti biotechnolégie a obchodu s geneticky modifikovanymi potravinami.
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Vzhladom na negativny pristup USA a pasivny postoj EU nemd momentdlne
kanadskd idea trilateralizdcie velkd $ancu na uspech. ESte menej redlny je
spolo¢ny postup vietkych troch krajin NAFTA voci EU vzhladom na posled-
ny vyvoj vztahov medzi EU a Mexikom.

Po tom ako v janudri 1994 vstipila do platnosti dohoda NAFTA, klesol
postupne podiel EU na Mexickom trhu z 20 % (1993) na 5 % (1998). Preto
EU po intenzivnych a efektivnych rokovaniach podpisala s Mexikom v mar-
ci 2000 dohodu o zéne volného obchodu “Mexico-EU Free Trade Agree-
ment“ (MEFTA), ktord je v platnosti od jila 2000. Kym v pripade kanadsko-
-eurépskeho obchodu nezohrdva vyska ciel velku dlohu, rokovania s Mexikom
sa tykali najmid odstrdnenia vysokych colnych bariér. Nie je preto dovod
predpokladat, Ze by tspesné uzavretie dohody o zéne volného obchodu
MEFTA posunulo ideu TAFTA a kanadsko-eurépske obchodné vztahy, kto-
rych témou sd najmi technické bariéry. Vznik MEFTA len potvrdil rozdiel-
nost vizieb troch §tdtov NAFTA s EU. Pre Kanadu je podstatné, ¢ sa tymto
individudlnym pristupom zo strany EU nedostdva na vedlajsiu kolaj a aké su
sty¢né bodu vo vztahu EU-Kanada.

Spolo¢ny ekonomicky zdujem EU a Kanady: trh USA

V politickej oblasti spojila Kanada a EU uZ viackrit svoje sily, a to obcas
aj proti voli USA (Helms-Burtonov zdkon, kampan za zdkaz protipechotnych
min v rdmci Ottawského procesu). Pri hodnoteni ekonomickych vztahov
vak moZno konstatovat, Ze v prieniku zdujmov Kanady a EU st samotné
Spojené 3taty.

Hlavne pre Kanadu sd USA klic¢ovym obchodnym partnerom a previaza-
nost ekonomik sa kontinudlne zvy3suje od uzavretia zony volného obchodu
NAFTA. V sdcasnosti smeruje aZ 85 % exportu Kanady k jej velkému juzné-
mu susedovi. Potreba diverzifikdcie zahrani¢ného obchodu je ¢astou témou
kanadskych politikov, firmy sa v3ak riadia zdkonitostami trhu. Ukazuje sa, Ze
intenzivnejdie transatlantické vztahy su viac Zelanim kanadskej administrati-
vy ako podnikatelskej stéry. Prikladom je iniciativa “Canada-Europe Round
Table“ (CERT), ktord vznikla v jini 1999 aZ po viacerych neudspesnych poku-
soch ako diskusny priestor pre podnikatelské subjekty EU a Kanady. CERT
by mal kopirovat “US-EU Transatlantic Economic Business Dialogue“ (TABD)
medzi Uniou a Spojenymi $tdtmi. V sicasnosti md v§ak CERT menej ako 20
stalych ¢lenov a zdujem firiem z EU je velmi maly. NemoZno sa ¢udovat. Ved
Spojenym §tdtom s takmer desatndsobne vic¢3im trhom, niZ$im daflovym za-
tazenim a stabilnou ekonomikou mdéZe Kanada len tazko konkurovat.
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Axworthy: ,,Eurépa by mala znovuobjavit Kanadu a vice versa“

Relativne nizky zdujem podnikatelskej sféry o rozvoj transatlantickych
obchodnych kontaktov pouZiva EU ako argument, Ye¢ TAFTA momentilne
nie je aktudlnou témou jej bilaterdlnych vztahov s Kanadou. EU argumentuje
tieZ tym, Ze jej administrativa je zataZovand dynamickym vyvojom vnutor-
nych vizieb a procesom rozsirovania. Nemd preto zdroje ani kapacity na
rozbehnutie rokovani o TAFTA. Do tretice — globalizdcia svetového obcho-
du je pre EU prijatelnejsim a tcinnej$im prostriedkom ako uzatviranie bila-
terdlnych a regiondlnych dohdd. Prave nové kolo rokovani WTO v bud -
com roku by mohlo, podla EU, prospiet rozvoju transatlantickych vztahov.

Aj Kanada hladf viac na svoje zdujmy v zdpadnej hemisfére ako na druh
stranu Atlantiku. Prispieva k tomu netspech trilateralizdcie, vlazny postoj EU
k TAFTA i obchodné vztahy zataZované vlecdcimi sa konfliktmi. V oktobri
1998 zacala Kanada rokovania o zone volného obchodu s krajinami “Euro-
pean Free Trade Agreement” (EFTA). Kanadou ohlasovand prvd transatlan-
tickd zoéna volného obchodu mala vzniknut uz v auguste 1999. Najmi otdz-
ky stavby lodf a rybolovu v8ak zabrzdili tempo rokovani a oddialili uzavretie
dohody. V sicasnosti je v centre kanadského zdujmu, popri dominantnej
orientdcii na NAFTA, celoamerickd zona volného obchodu FTAA. Kanada sa
snazi urychlit proces vzniku FTAA uzatvdranim bilaterdlnych dohod s latin-
skoamerickymi stdtmi. Prikladom je dohoda s Chile i neddvne (jul 2000) za-
¢atie rokovani o zéne volného obchodu s Kostarikou.

Stcasné priority EU i Kanady nasvedcujd tomu, Ze ocakdvat v ich ekono-
mickych vztahoch dramaticky zvrat je neredlne. Naopak, pravdepodobnejst
je pomaly a postupny rast zdujmu o transatlantické ekonomické vztahy, kto-
ry by mohli napomd6ct medzivlddne rokovania v rdmci dohody ECTI a pod-
nikatelskej iniciativy CERT. Alebo inak, slovami byvalého kanadského mi-
nistra zahrani¢nych veci L. Axworthyho ,Eurépa by mala postupne
znovuobjavit Kanadu a vice versa“.

|

Literatuira:

e Berg, P. An Overview of Canada’s Current Trade Irritants with the European Union,
paper presented at the Canada-Council of Europe Parliamentary Seminar, Ottawa 19.-
20. October 1998.

e Berg, P.: Strengthening the Transatlantic Trade Relationship*, paper presented at the
Canada-Council of Europe Parliamentary Seminar, Ottawa, 19.-20. October 1998.

e Delegation of the European Commission in Canada. 2000. “EU-Canada Trade Initia-
tive (ECTI), Progress Report to the EU-CanadaSummit, June 26,2000, 20. June 2000.



112 PETER HULENYI: KANADA A EUROPSKA UNIA — REALITA. ..

e Department of Foreign Affairs and International Trade (DFAIT). 1996. Joint Political
Declaration on Canada-EU Relations and Joint Canada-EU Action Plan.

e Department of Foreign Affairs and International Trade (DFAIT). 1999. “Opening Do-
ors to the World: Canada’s International Market Access Priorities 1999%. Updated 5.
April 2000.

e Department of Foreign Affairs and International Trade (DFAIT), EU Division. 2000.
“Canada — European Union Current Issues®. 20. June 2000.

e Hannah, R.: 1997. “European Monetary Union and its Implications for Canada“. Ot-
tawa: DFAIT Trade and Economic Policy Paper.

e Juneau, J. P.: 2000. Speaking Notes for the speech by the Ambassador of Canada to the
European Union before the European Parliament’s Committee on Agriculture and Ru-
ral Development, Brussels, 20. June 2000.

e [Long, D.: 1998. “Canada-EU Relations in 1990s*, paper presented at the Canada-Co-
uncil of Europe Parliamentary Seminar, Ottawa, 19. -20. October 1998.

e Senate of Canada, The Standing Commiltee on Foreign Affairs. 1999. “Europe Revisi-
ted: Consequences of Increased European Integration for Canada*. 10. November 1999.

o Statistics Canada, International Trade Division. 2000. “Canada/European Union Mer-
chandise Trade Reconciliation®. 8. June 2000.

e The Globe and Mail. 2000. “Canada to Appeal WTO Decision Regarding France’s Ban
on Chrysotile Asbestos“. 18. September 2000.

e The Ottawa Citizen. 1999. “Canada, U.S. seek tariff penalties on Europe®. 15. May
1999.

e The Ottawa Citizen. 1999. “Canada Retaliates Against the EU“. 29. July 1999.

Endnote:

Author wish to thank for consultations to Frederick Kingston, senior Ad-
viser, Economic and Commercial Affairs, Delegation of the European Com-
mission in Canada and Ross Miller, deputy director, European Division, Ca-
nadian Department of Foreign Affairs and International Trade.

Summary:

Peter Hulényi: Canada and European Union— the Reality and Perspecti-
ves Transatlantic Trade Affairs

Canada is neither the most powerful nor the most influential player in
transatlantic economic relations. But Canada’s open economy, based on fo-
reign markets, makes it necessary for the second largest country in the world
to enter into bilateral and multilateral relations more actively than its part-
ners, whether that means the existing NAFTA free trade zone; the FTAA —
which is in the early stages of negotiation — or the as-yet theoretical TAFTA
free trade zone. From this viewpoint, the development of Canadian-Europe-
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an cooperation is interesting and inspiring with regard to both wider regio-
nal interdependence and globalization of world trade.

The reality of the trade relations between Canada and the European
Union is documented in this essay with concrete information on mutual
trade and investment. The interpretation of these figures can sometimes dif-
fer, also because of differing statistical methods of Canada and the European
Union. No matter from which sketchy model we use to value the economic
indicators, the dynamic of the Canada-EU trade does not reflect the current
growth of both economies. For Canada, the most disturbing things are two
realities — a trade deficit with the EU, and a continually declining share of
the EU market. Opinions vary on both sides as to whether this state of things
would be affected positively within bilateral or multilateral agreements in
the form of a TAFTA trans-Atlantic free trade zone. The fact is that the theme
of TAFTA concerns politicians of the EU and Canada incomparably less than
do numerous and ongoing trade disputes.

Mutual trade between Canada and the EU should have in the past 10 years
theoretically benefited from the implementation of the World Trade Organiza-
tion agreements. In reality, it is obstructed by customs barriers, and circumscri-
bed by new technical standards and technical limitations, as well as sanitary
and environmental conditions. The result is a long list of goods whose trade
conditions have been discussed for years with little progress. This essay brings
out several well-known chronic disputes. More closely discussed are the exam-
ples of trade in asbestos and beef. The truth is that no trade relations are
without conflict. Marginal disputes do not contribute to good relations betwe-
en Canada and the EU and have even wider effects, such as for example,
hampering the chances of getting agreements on the very basics of treaties.

A basic treaty is the determining factor in economic relations. This essay
discusses three significant moments in treaty relations — the failure of Canada’s
concept of trilateralism, Canada’s lagging behind the USA, and the effective
development of relations between Mexico and the EU. Canada’s attempt at
trilateral accessibility (EU, Canada, USA) began in the early 1990s. However,
it ran into US lack of interest and a lukewarm EU position. The USA prefer-
red individual access to the EU and in 1995 signed an Action Plan with the
EU and in 1998 signed the TEP, both without Canadian participation. Canada
was thus forced to proceed individually. Its treaty relations with the EU
lagged behind the US steps — in 1996 it made a Political Declaration and at
the end of 1998 singed the ECTI.

The different circumstances of EU trade relations to the three NAFTA
states were confirmed by the conclusion of a free trade zone (MEFTA) bet-
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ween Mexico and the EU, which came into effect in July 2000. It should be
emphasized that the negotiations of the EU with Mexico touched mostly on
simply reducing high tariff barriers, while this is not a case in EU-Canada
negotiations. The signing of the MEFTA agreement is therefore not an argu-
ment for the necessity of a TAFTA.

What then is the general perspective of TAFTA in Canada-EU relations?
From the EU viewpoint, globalization of trade would be more acceptable
and more effective than bilateral or regional agreements with North America.
For the EU, the new round of negotiations of the WTO next year could
contribute to the development of trans-Atlantic relations. Even Canada feels
its interests lie more with the Western Hemisphere than with the other side
of the Atlantic. Contributing to this feeling was its failure at trilateralization,
the half-hearted stand of the EU towards TAFTA, and conflicts in trade rela-
tions.

The current priorities of the EU and Canada indicate that it is not realistic
to expect any dramatic changes in their trade relations. On the contrary, it is
more probable that there will be a slow and progressive growth in trans-
Atlantic economic relations, which could be helped by inter-governmental
negotiations within the ECTI framework and the CERT business initiative. Or
in other words, — the words of Canada’s former Minister of Foreign Affairs
Lloyd Axworthy — “Europe should gradually re-discover Canada, and vice-
versa“.



